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Abstract	  Founded	   in	  1947,	  GATT	  had	   launched	   several	  multilateral	   negotiations	  on	  international	   trade	   rules	   for	  more	   than	   half	   a	   century,	   to	   address	   obstacles	   to	  world	   economic	   cooperation.	   The	   most	   noteworthy	   case	   of	   multilateral	   trade	  negotiations	   was	   Uruguay	   Round.	   It	   was	   so	   splendid	   in	   the	   history	   of	  international	  trade	  with	   its	  timeliness,	  complexity	  of	   issues,	   twists	  and	  turns	  of	  process,	   and	   fruitful	   achievements.	   As	   for	   the	   study	   of	   multilateral	   economic	  diplomacy,	   there	   have	   been	   some	   shortcomings	   among	   Chinese	   academia,	   and	  there	   was	   hardly	   academic	   research	   from	   the	   perspective	   of	   international	  politics	  in	  particular.	  In	   view	   of	   present	   situation,	   this	   paper	   is	   based	   on	   the	   theoretical	  framework	   of	   complex	   negotiation	   analysis	   proposed	   by	   the	   international	  negotiator	  Larry	  Crump.	  After	  an	  integration	  and	  revision	  of	  his	  framework,	  the	  whole	  contents	  of	  Uruguay	  Round	  have	  been	  organized	  and	  analyzed	  completely.	  The	  main	  content	  of	  the	  revised	  theoretical	  framework	  is	  composed	  of	  different	  negotiation	   elements,	   including	   context	   analysis	   of	   the	   development	   of	   world	  political	   economy	   and	   specific	   problem	   areas;	   architecture	   analysis	   of	   the	  relation	   between	   various	   negotiating	   actors	   and	   their	   positions,	   as	   well	   as	  domestic	   political	   influence;	   process	   analysis	   based	   on	   time	   and	   issues	  respectively;	  decisional	  analysis	  of	  how	  to	  achieve	  agreements	  and	  the	  content	  of	  them.	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题。1987 年加拿大学者温汉姆（Gilbert	   Winham）出版的专著《国际贸易与东
京回合谈判》，开创了国际谈判学研究多边谈判和国际经济问题的先河。②在这个
研究中，他对伊克尔（Fred	  Ikle）、金德尔伯格（Charles	  Kindleberger）、卡赞斯
坦（Peter	  Katzenstein）、华尔兹（Kenneth	  Waltz）和吉尔平（Robert	  Gilpin）等
学者的理论进行了梳理和评介后，认为这些理论都无法解释关贸总协定下东京回
合所取得的结果，为此主张需要考察东京回合的多边谈判过程。这一点上他继承
了国际谈判学的一个普遍观点，即谈判的过程决定谈判的结果。为此，他对东京	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  
①关于国际谈判学的出现、演变以及当前的研究现状参见 John	  Odell.	  Negotiation	  and	  Bargaining[A].	  Walter	  Carlsnaes,	  Thomas	  Risse,	  Beth	  A.	  Simmons.	  Handbook	  of	  International	  Relations[C].	  Thousand	  Oaks,	  CA:	  NSAGE	  Publications	  Inc.	  2013.	  379-­‐400.	  

































可是进入上个世纪 90 年代以后，这一主流意见受到了挑战。汉普森（Fen	  Osler	  Hampson）与迈克（Michael	  Hart）在他们出版的著作中对这一认识提出了
挑战，他们认为多边谈判的过程有别于双边谈判的过程，不受问题领域和时代环
境的影响。⑥换句话讲，他们认为只要是多边谈判，那么过程便是相似的。为证	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  
①例如 Terrence	  Hopmann.	  The	  Negotiation	  Process	  and	  the	  Resolution	  of	  International	  Conflicts[M].	  Columbia:	  University	  of	  South	  Carolina	  Press.	  1996.	  
②例如 Kai	  Monheim.	  How	  Effective	  Negotiation	  Management	  Promotes	  Multilateral	  Cooperation:	  The	  Power	  of	  Process	  in	  Climate,	  Trade	  and	  Biosafety	  Negotiations[M].	  London	  &New	  York:	  Routledge.	  2015.	  
③例如 Joanna	  Depledge.	  The	  Organization	  of	  Global	  Negotiations:	  Constructing	  the	  Climate	  Change	  Regime[M].	  London:	  Earthscan.	  2005.	  
④参见 I.	  William	  Zartman.	  Introduction:	  Two's	  Company	  and	  More's	  a	  Crowd:	  The	  Complexities	  of	  Multilateral	  Negotiation[A].	  I.	  William	  Zartman.	  International	  Multilateral	  Negotiations:	  Approaches	  to	  the	  Management	  of	  Complexity[C].	  San	  Francisco:	  Jossey-­‐Bass.	  1999.	  
⑤Gilbert	  R.	  Winham.	  Multilateral	  Economic	  Negotiation[J].	  Negotiation	  Journal.	  1987,	  (03):	  175-­‐189.	  



































种事实，为学者们进行深入的学术研究和理论探索提供了宝贵的资料。但是这些	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  
①比较有代表性的著作有何茂春.	   经济外交学教程[M].	   北京：世界经济出版社.	  2010.	   该教材以东、西方经
济学的基本原理解释外交现象与外交行为，具体分析了财经外交，市场外交（货物市场、服务市场和国际
技术贸易），产业外交（农业、工业和资源部门），环境经济外交等各个具体领域。还有周永生.	   经济外交[M].	  
北京：中国青年出版社.	  2004.	   其独具特色的内容包括经济外交的起源（从春秋战国到近代历史），经济外
交的机构与机制，经济外交与国家利益和国际政治经济之间的关系，以及其与中国的思想、方针政策和国
家发展战略之间的关系等。另一部张学斌.	   经济外交[M].	   北京：北京大学出版社.	  2003.	   该书重点从金融货
币外交、贸易外交和区域一体化外交等角度展开论述。但这些著作均未涉及多边经济外交。	  
②赵进军.	   中国经济外交年度报告[R].	   北京：经济科学出版社.	   每年出版.	  
③清华大学国际问题研究所,	   清华大学经济外交研究中心.	   中国经济外交[R].	   北京：世界知识出版社.	   每年出
版.	  
④例如张幼文,	   刘曙光.	   中国经济外交论丛 2009[R].	   北京：经济科学出版社.	  2009;	   竺彩华.	   中国经济外交年


































(三)  关于乌拉圭回合的国内⽂文献综述 
关于乌拉圭回合多边贸易谈判，国内学界已有所关注。一类研究是出自法律
研究者之手，主要是对谈判所形成的法律性条款予以汇编和解读。具有代表性的
	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  
①田春生.	   俄罗斯经济外交与中俄合作模式[M].	   北京：中国社会科学出版社.	  2015.	  
②李恩民.	   中日民间经济外交：1945-­‐1972[M].	   北京：人民出版社.	  1997.	  
③唐晓阳.	   中非经济外交及其对全球产业链的启示[M].	   北京：世界知识出版社.	  2014.	  
④罗小军.	   新型大国经济关系的生长：1978-­‐2015 中美经济外交[M].	   北京：时事出版社.	  2016.	  
⑤金熙德.	   日美基轴与经济外交：日本外交的转型[M].	   北京：中国社会科学出版社.	  1998.	  
































场形成的国际政治经济学分析，也没有使用国际谈判学的视角对谈判过程予以分	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